


GANZJAHRESWERBUNG ODER NUR IM FRUHJAHR? MANAGEMENT

branche. Dabei hat sich im Radbereich in den letzten

Jahren sehr viel getan. Wo friiher der Schwerpunkt
des Geschéftsjahres auf den ersten Friihlingsmonaten -
sozusagen bis Ostern - lag, in denen sich die Kunden fiir
das ganze Rad-Jahr ausriisteten oder das Fahrrad noch ein
beliebtes Ostergeschenk war, ist heute das Fahrrad zum
Ganzjahresartikel geworden. Deshalb sollte man heute
weiterdenken: »Der Druck hat sich in den vergangenen
Jahren immer weiter Richtung Sommer verteilts, erklart
Martin Vetter von der Agentur Dowe Design und Werbung.
»Frither war die verkaufsstarkste Zeit auf nur zwei oder drei

D er Friihling ist jedes Jahr Startschuss fiir die Fahrrad-

Monate zu Jahresbeginn begrenzt und entsprechend war

die gesamte Werbung ausgelegt. In diesem kurzen Zeit-
raum mussten also moglichst viele Kunden generiert und
die meiste Ware unter die Leute gebracht werden. Heut-
zutage verteilt sich das alles etwas.«

Man kann eine langere Verkaufsphase nutzen, die meist
bis weit in den Sommer reicht. Diese neue Situation muss
auch werblich anders hinterlegt werden. Um standig einen
mehr oder weniger konstanten Riicklauf zu erhalten, gilt es,
das Marketing richtig zu steuern und es aktiver zu nutzen,

Hiar ain Rairnial: Uindlar Mainr crhaltat fna AZe=

r?iihjahr stellen sich viele Radhéndler dieselbe Frage: Wie kann ich die Saison

so einleiten, dass ich finanziell und in Bezug auf das Image das Beste fiir meine Firma
heraushole? Dabei wird es immer wichtiger, »nicht kurzsichtig« an die Sache heranzugehen,
sondern die Planung nachhaltig auf das gesamte Jahr auszulegen.
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Gezielte Planung = Mehr Erfolg DQWQ

W
Planen Sie mit uns lhren zukinftigen Markterfolg IS [ENEAAR NN E

1 In der zweiten Saison mit BOWE ist unser Bekanntheitsgrad
stark gestiegen - die Planung ist voll aufgegangen.

Siegmund Schiler - BIKE’'n’FUN La Palma | www.bikenfun.de
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fkleber in TOP Design und Qualitdt

lhr Spezialist fur Rahmen- und Adressaufkleber lhre Vorteile:

(einmalig)

Ab kleinen Mengen und
schnell lieferbar

Hochwertige 7-10 Jahresfolie

-

e e Ly b 4 w Farb- und Gréflenwechsel
- ohne Aufpreis

z.B.250 Stiuck - nur 49,60 €* z.B.300 Stick - nur 68,32 €*
- | 5 s/ Silber-, Gold- und
1 fm, 40 x 30 mm 1 fm, 30 x 30 mm - : 4c-Effektdruck mglich

1-farbig auf weiBe Folie 3-farbig auf weife Folie

Transparent-, Weif3-, Silber-
und Chromfolie bedruckbar!

ROCKERS % Ml

Bikeshop

Jetzt Aufkleber anfragen!

Fon: 073 63/95 290 -0
E-Mail: info@dowe.de

z.B.180 Stiick - nur 59,10 €* z.B.130 Stick - nur 59,10 €*

1 fm, 68 x 20 mm 1 fm, 82 x 24 mm
2-farbig, transparente Folie 2-farbig auf weifle Folie

* Alle Preise sind Bsp.-Preise, zzgl. MwSt., Versand, Verpackung und Master-CD 48,-
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